
M
öbler har bli-
vit en kon-
s u m t i o n s -
vara bland 

andra. Vårt beteende har 
förändrats och vi är mer 
benägna att ofta förändra 
våra hem. 

Shopping har blivit ett 
folknöje vilket märks inte 
minst sommartid. Förr var 
det stiltje under sommar-
månaderna. Nu är det full 
fart även då.

– Självklart får vi drag-

hjälp av alla heminred-
ningsprogram på tv. När 
jag började i den här bran-
schen sparade man ihop 
pengar och köpte en soffa 
som man sedan hade i 20, 
30 år, säger Thomas Nils-
son som tog över anrika 
Tigréns Möbler i Hofors 
för drygt ett år sedan. 

Han har lång och gedigen er-
farenhet efter 20 år i buti-
ken. När Bosse Tigrén skul-
le dra sig tillbaka var det 

rätt självklart att Thomas 
Nilsson skulle axla rollen 
som Hofors möbelkung.

– Det var ett naturligt 
steg. Vi hade pratat om 
det länge och när Bosse 
bestämde sig för att sälja 
gick allting väldigt fort, 
säger Thomas Nilsson.

Tigréns bygger bo på 
2 500 kvadratmeter yta i 
det gamla Domus-varuhu-
set på Storgatan i Hofors. 

Möbelaffären brer ut sig 
på flera plan med smala 
trappor, små rum på sina 
ställen och trånga prång 
här och där – ingen lätt-
jobbad miljö med andra 
ord. 

Ambitionen är att så långt 
som möjligt möblera upp 
kompletta ”rum” för att 
pjäserna ska ses i sin rät-
ta miljö. Självklart ökar 
samtidigt chansen att på 
ett bräde också få sälja ett 
bord, en matta, prydnads-
kuddar och andra tillbe-
hör. 

– Tjejerna lägger han-
den på det sista med mat-
tor, vaser och annat med-
an vi grabbar gör grovar-

betet och bär ut möblerna. 
De flesta i den här bran-
schen har ont i ryggen, sä-
ger han med ett skratt.

Av bara soffor finns det ett 
70-tal modeller att välja 
på. Tanken är att det ska 
finnas något för alla sma-
ker och alla plånböcker. 
I snitt säljs runt 20 soff-
grupper i veckan. Fyra av 
tio är svarta eller mörk-
grå.

– Vi har ett utbud som 
slår de flesta här i kring, 
Ikea oräknat. De är ju 
kung på sitt med ett 
enormt sortiment, säger 
Thomas Nilsson som på-
pekar att Tigréns har un-
gefär 300 000 människor i 
upptagningsområdet, det 
vill säga inom en radie av 
tio mil.

Men Thomas Nilsson 

tycker inte att det finns 
någon anledning att göra 
några större framstötar i 
Gävle när det gäller mark-
nadsföring. 

Där finns redan ett fler-
tal aktörer vars revir han 
inte gör några anspråk på 
trots att det kommer en 
och annan möbelsugen 
spekulant ända därifrån. 

Desto fler Dalfolk finns 
det bland kunderna. Falun 
ligger ju bara tre mil bort 
över skogen. 

Men för att möta den för-
väntade konkurrensen 
från Valbo volymhandel 
spänner Thomas Nilsson 
musklerna och satsar på 
trädgårdsmöbler, tjejkväl-
lar och ett utökat kring-
sortiment med porslin, 
glas, vaser och andra till-
behör. 

Ett större sortiment av 
svenska kvalitetssängar 
blir det också liksom stör-
re lager som ger snabbare 
och bättre service. 

– Många utifrån undrar 
hur det kan vara lönsamt 
med en möbelaffär i lilla 
Hofors. Men det går ju ly-

sande. Vi tycker själva att 
vi ligger i centrum, säger 
möbelhandlaren som ser 
en tydlig renässans för 70-
talet i heminredningstren-
derna med svart och vitt 
som dominerande färger, 
högblanka ytor, byggbara 
möbler och lurviga mat-
tor.

Det ska vara långhårigt 
i år – 19 av 20 mattor som 
byter ägare hos Tigréns är 
ryor.

Elizabeth Forsmark
elizabeth.forsmark@gavlenyhetsbyra.se
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Har ni behov av transport- 
och maskintjänster?
Vår säljare Bosse Gustavsson på 

Hoforskontoret besvarar och löser dina frågor. 
Han hjälper dig med det du behöver!

Bosse Gustavsson telefon 0290-270 50

•  Konstruktion, tillverkning och  
 försäljning av hydrauliska 
 kraftverktyg

•  Renovering av kraftverktyg  
 -oavsett märke

• Regelbunden genomgång och 
 service, för fräscha kraftverk-
 tyg år efter år

• Snabb och personlig service

• 50 års erfarenhet 

• Kunder över hela världen

Beställ reservdelar ur vårt 
stora reservdelslager!

Nitvägen 3, Hofors • www.simsonpowertools.se

Vi finns på 

UNDERHÅLLSMÄSSAN

i Göteborg 1-4 april

monter B04:26

En reklamkontakt 
är allt du behöver!
Vi hjälper dig med allt från reklampennor 
till mässor, från idé till färdig produkt!

 presentreklam 
 skyltar  banderoller 

 trycksaker  annonser  m.m

Centralgatan 13 • HOFORS 
Tel 0290-281 00

S
pårtaxiprojektet i 
Hofors går vidare. 
I januari träffade 
kommunen och 

SkyCab ett samarbetsavtal 
som innehåller tre delar; 
etablering av ett centrum 
för spårtaxi, iordningstäl-
lande av ett testsystem, an-
läggandet av en pilotbana.

Tanken är att samman-
binda järnvägsstationen i 
Robertsholm med de cen-
trala delarna i Hofors. Den 
fem kilometer långa pilot-
banan uppskattas kosta 
runt 200 miljoner kronor 
att anlägga och beräknas 
stå klar 2012. 

Hofors kommun bidrar 
med 300 000 kronor var-
je år och i avtalet sägs att 
båda parter ska hjälpas åt 
med finansieringen.

SkyCabs vd Åke Åredahl be-
driver ett intensivt lobby-
arbete för projektet som 

uppmärksammas både 
nationellt och internatio-
nellt.

I februari deltog Åredahl 
i regeringens miljöteknik-
delegation med statsrådet 
Andreas Carlgren i spet-
sen som besökte de indis-
ka städerna New Dehli och 
Hyderabad. Den indiska 
marknaden på det här om-
rådet uppskattas vara värd 
omkring 35 miljarder kro-
nor och växa varje år med 
12-15 procent. 

Även Kina visar intres-
se och representanter har 
studerat projektet på plats 
i Hofors.

SkyCab har också nomine-
rats på den amerikanske 

ambassadören Michael 
Woods lista över 30 svens-
ka cleantech-företag. Han 
har hållit föredrag för 
amerikanska riskkapitalis-
ter och ska presentera lis-
tan för president George 
W Bush när uppdraget i 
Sverige är till ända i höst. 
Intresset för miljövänliga 
trafiklösningar har ökat 
kraftigt i USA och mycket 
kan förstås tillskrivas för-
re vicepresidenten Al Go-
res miljöarbete.

I Svenskt Näringslivs 
rapport Miljönytta nämns 
SkyCab som ett företag 
som bidrar till en bättre 
miljö och företaget ingår 
också bland de 12 främ-
sta svenska företag som 
Världsnaturfonden pekat 
ut som klimatentreprenö-
rer.

– SkyCab är inbjuden ta-
lare vid den konferens om 
förnyelsebar energi som 

ska hållas i Gävle den 25 
april. Då kommer också 
Michael Wood att vara på 
plats, säger Åke Åredahl.

SkyCab är en förarlös taxi 
som kan ta upp till fyra 
personer och går i en bana 
4-5 meter över marken. 
Vagnen körs i cirka 40 km/
h och drivs med el vilket 
reducerar utsläppen av 
koldioxid.

SkyCab bedriver förstu-
dier på flera platser i Sve-
rige. I Sigtuna kommuns 
översiktsplan planeras 
ett trafiksystem som bin-
der samman Märsta med 
Arlanda och som skulle 
innebära cirka 7 miljoner 
personresor per år. Även i 
Umeå och Vetenskapssta-
den vid Stockholms Uni-
versitet har förstudier ut-
förts.

Jan Sundström
jan.sundstrom@gavlenyhetsbyra.se

SkyCab svävar vidare
...och får allt mer 
uppmärksamhet 
internationellt.
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Spårtaxiprojektet i Hofors har gått in i ett nytt skede. Sedan någon månad finns det ett avtal mellan kommunen 
och SkyCab med målet att en pilotbana ska stå färdig 2012. Så här skulle det kunna se ut i framtiden.

Rabattkort
ANNA ANDERSSON

Nu även FÄLGRIKTNING

Rönningsholmsvägen 2
TORSÅKER. Tel. 0290-421 40

n Tigréns Möbler
Ort: Hofors
Aktuell: Som ett av årets Framför-
företag.
Bransch: Möbler
Startår: 1937
Antal anställda: 5
Rörelseresultat: 500 000 
kronor.
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Tre års omsättning

milj kr

”... när Bosse 
bestämde sig 
för att sälja gick 
allting väldigt 
fort.” 

Den nye möbelkungen
Foto: LASSE HALVARSSON

Försäljningen är stadig, runt 20 soffgrupper lämnar Tigréns möbelaffär varje vecka. Thomas Nilsson är ny ägare sedan ett år tillbaka, men är samtidigt ”gammal i 
gården”. I 20 år arbetade han jämsides med tidigare ägaren Bosse Tigrén. 


